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A provincia de Sichuan é conhecida no mundo externo da China por ‘\-"”\1
fazerem a sua culinaria picante. A comida favorita nacional é um “Hot .
Pot”: consiste numa panela com duas seccbes separadas, com uma sopa muito
picante e uma sopa leve que é aquecida e com a ajuda de uns pauzinhos mergulham
diferentes tipos de alimento durante alguns minutos. Podem ser pedacos de fatias finas
de carne ou legumes. Para acompanhar toma-se uma bebida adocada de cha de ervas
Wong Lo Kat, para compensar o tempero da “"Panela Picante”. A empresa SVEC, fica
em Sichuan na cidade capital de Chengdu, uma cidade com oito milhées de habitantes
no sudoeste da China, e tém o seu proprio menu picante. A empresa SVEC procura
novos desafios para acrescentar a sua producdo de antenas parabdlicas: pretendem
representar uma grande funcao no mercado mundial com produtos de alta qualidade.

A proépria cidade de Chengdu tem uma longa
g ity | tradigdo na China em comunicagdes electronicas.
B Conseguimos ver & distancia uma enorme A sua University of Electronic Science and Tech-
antena paral Ol nology (Universidade de Ciéncia Electrénica e

da empresa SVEC’s, localizada em Chengdu. Em T et 2 f . |
primeiro plano temos o prédio da administragao ecno °g'ca) € aStant? "?mf,’sa e insta aram,qma
e atras da antena do lado esquerdo fica as de apenas duas das principais Antenas Cientificas
instalagées da produgio de antenas parabélicas. entre todas as universidades da China. Dizem que
podem ser encontrados em Chengdu os melhores
engenheiros de comunicagao electrénica. Cerca de

i e 30 fabricas estdo localizadas em Chengdu.
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Y I s — < Na Zona Oeste do High-Tech Development Park

=1 4 4‘-.*_ (Parque de Alta-Tecnologia), temos o acesso as
5 o instalagdes do fabricante SVEC. Fica situado fora
da zona geografica da terceira cidade de Chengdu,
mas ainda dentro dos limites de sua cidade.

Na mesa de reunido que fica no escritorio dos
patrdes, Wang Duo, Conselheiro da Administragao
da SVEC, explica a estratégia da empresa e comega
por falar sobre a sua fundagdo: “A empresa SVEC
nasceu em 1993 com a produgdo de antenas de
aluminio de 1,5 metros para a banda C”, informa
o Director Wang Duo “, no nosso primeiro ano os
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HMWang Duo é o Conselheiro da
Administracado e gerente da empresa
SVEC.
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nossos 50 empregados produziram 10,000
antenas.” 25 Anos depois, esses 50 trabalha-
dores passaram a ser quase 1,000. O Direc-
tor Wang Duo explica: “Estdo divididos em
trés locais diferentes.”

Becky é Directora de sua equipa de vendas
e comenta sobre os trés locais, “A instala-
¢ao fabril aqui em Chengdu, produz princi-
palmente para o mercado interno Chinés.
A nossa localizagdo em Suzhou, perto de
Xangai produz principalmente para o mer-
cado de exportagdo, por esta razao temos
a sua localizagdo perto do oceano Pacifico.
A nossa fabrica em Xinjiang, no extremo
noroeste da China, produz para o mercado
de exportacdo da Russia. “Com todos estes
meios de producdo, devem ter um numero
bastante elevado de antenas parabdlicas que
estdo a ser fabricadas. O Director duo Wang
fala sobre esses numeros: “Se estivésse-
mos de funcionar em plena capacidade,
seriam 180 milhGes de antenas parabdlicas
por més.” Esta enorme quantidade foi criada
devido a grande exigéncia de DTH no mer-
cado local da China.

Na realidade, embora ndo estejam a pro-
duzir tantas antenas, Becky deu-nos algu-
mas pistas para reflexdo: “Para o projecto
DTH Chinés temos um contrato de entrega
de 7 milhGes de antenas parabdlicas.” Mesmo
que no mercado interno estejam a fornecer
milhGes de antenas parabodlicas, Becky e sua
equipa de vendas pretende neste momento
concentrar-se mais no mercado de exporta-

¢do. “Neste momento os nossos nimeros de
vendas estdo muito bons para os paises do
Sudeste Asiatico, bem como para a América
do Sul”, explica Becky.

Becky adianta: “Os nossos principais
parceiros no mercado de exportagdo sao
as operadoras de televisdo. 70% do nosso
volume de vendas vém de operadoras de
televisdo. Em 2009 fabricamos 3 milhdes de
antenas. Estamos a procurar aumentar as
entregas na América do Norte. O mercado
do Médio Oriente é um mercado de comércio
livre, mas eles ndo se preocupam com a qua-
lidade, apenas com o prego, por esse motivo
0s volumes de vendas desceram em 2009.
Africa continua a ser para ndés um mercado
adormecido “. SVEC participa activamente
em todas as feiras principais. “Vamos estar
em ANGA na Coldnia, Cabsat no Dubai, IBC
em Amsterdam, CSTB em Moscovo, NAB
em Las Vegas e obviamente na CCBN em
Pequim.” Pode encontrar Becky ou seus
colegas em cada uma destas feiras.

Mas a empresa SVEC ndo quer ficar por
aqui e quer algo mais para além da produgdo
de antenas parabolicas. O seu Master Chef,
que esta ocupado a preparar uma nova sopa
picante de antenas, € Wei Yun Han, chefe
do grupo P&D, que com 0s seus 73 anos &
um verdadeiro veterano que esta cheio de
novas ideias. Ja trabalhou para empresas
industriais militares durante quase 60 anos e
tem uma vasta experiéncia no sector. A sua
equipa de 20 engenheiros, esta ocupada a

B Um olhar sobre a gigantesca instalagdo com
9,000 metros quadrados de acesso para a
producgao. Estao instalados aqui um total de

15 maquinas de prensa que séo utilizados para
produzir antenas parabdélicas, desde a mais
pequena de apenas 35 centimetros de diametro,
até a maior que é uma antena com um painel
ande de 3 metros de diametro.
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trabalhar na conclusdo de um sistema auto-
matico por satélite, que devera estar pronto
em meados de 2010.

A pessoa designada pela empresa para con-
duzir tem a tarefa invejavel de poder andar
as voltas com um monovolume da empresa
que estd instalado com um protétipo deste
sistema automatico. Esta é a forma de testar
a recepcdo do satélite durante a condugdo.
Estivemos como passageiros do monovolume
e fomos capazes de ver em primeira mado
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como o protétipo funcionou na perfeigdo.
Enquanto os nossos olhos concentravam-
Se um pouco mais sobre o transito caético
a nossa volta do que na mini TV instalada
0 motorista fazia exactamente o contrario.
Uma aplicagdo para um sistema de monito-

rizacdo automatico deste tipo, deve natural-
mente incluir a recepgdo de TV nos veiculos
em movimento, como num carro, um camido,
um RV ou até mesmo um comboio.

Mas a Internet é o futuro e, por isso, inte-
ressa receber internet via-satélite e se utili-
zarmos um sistema como este poderemos
alcangar novas dimensdes. O tema da inter-
net via-satélite ndo estd completamente
retirado da VSAT. E na realidade uma uni-
dade de negocios separada da SVEC e gos-
taria também aqui reforgar a sua posigao no
mercado.

B Na China existem apenas dua
parabélicas, que tém a capacidade de desenvolver o m

E uma tecnologia desafiadora e a SVEC B A e

com os seus largos anos de experiéncia
de produgdo, pode trazer para a mesa um
monte de know-how. Isto cobre a banda Ku,
bem como a banda Ka, a maioria dos Sinais
da Internet-via-Satélite podem ser encontra-
dos na banda Ka. Estes sdo desafios técnicos
que estdo muito além daqueles que seriam
encontrados com a produgdo de antenas
parabdlicas, sdo desafios que a SVEC estd a
assumir com entusiasmo.

A SVEC tem ambig0es de se tornar um dos
principais fornecedores no mundo de siste-
mas de recepgdo por satélite. Director Wang
Duo comenta: “Nos nos preocupamos muito
com o desenvolvimento da alta tecnologia.
E muito importante, pois determina o futuro
da nossa vida. O nosso objectivo é jogar um
papel muito maior no mercado mundial, com
produtos de alta qualidade e tecnologia. *

Essa sopa picante em Sichuan esta a

transbordar de tanta fervura na empresa
SVEC!

HRobos de soldagem automaticos sédo utilizados
na produgao das barras de apoio.
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HBecky, Directora de Vendas ExternEs (esquerda),
Alexander Wiese, Director de Edigdo da TELE-satélite

(centro) e Wang Duo, Conselheiro da Administragao
da SVEC (direita
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M Esta é a area de vendas: sdo encaminhadas par:
aqui todas as consultas dos clientes. Os nove
trabalhadores sao responsaveis pela exportagéao
juntamente com outros 25 responsaveis pelas
vendas no mercado interno.
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D temos os engenheiros d
desenvolvimento. Ao fundo Wei Yun Han,
Gerente de Desenvolvimento, discutindo
sobre o seu novo produto que é um sistema
automatico de monitorizagao.

HUm protétipo de sua nova antena
parabélica auto-monitorizada, que esta
instalada no monovolume da empresa. O
motorista controla a qualidade da imagem
do mini televisor durante a condugao, para
se certificar de que a recepcao esta livre de
interferéncias.




HBecky esta a cargo da Equipa de Vendas.
Ela também precisa de viajar bastante para
o estrangeiro e representa a SVEC nas

feiras. =

HBelinda Zhou é Gerente de Vendas para o Médio

HReina é Gerente de Vendas
Oriente e os mercados Europeus

para a Africa e india

-

EGreen Li é o gerente de vendas para o Sudeste

Asiatico e a Russia. Ela leu um artigo da TELE-

satélite sobre as antenas parabélicas cor-de-rosa’

na Tailandia. E aponta para o seu monitor: “Nés
I também fabricamos antenas parabdlicas cor-de- |

- rosa para o nosso cliente TrueVisions. “




